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Zbozi&Prodej: Jak dlouho plsobite v této funkci?
Daniel Kuéik: Nejsem na této pozici dlouho, pfibliz-
né rok a pull.

Z&P: Kde jste ziskal zkuSenosti, které dnes vyuzi-
vate?

D. K.: Nékdy mi pfipada, Ze jsem se s nimi uZ naro-
dil. Ba ne, v obchodé se pohybuji pfes deset let, vét-
ginou to ale bylo na strané dodavatele. TakZe sou-
¢asna pozice nakupéiho je pro mé premiéra a nové
zkuSenosti Gerpam v podstaté kazdy den.

Z&P: Ktery vami zalistovany vyrobek povaZujete za
D. K.: Bylo by téZké oznadit jeden konkrétni.
VEeobecné mé tési, Ze vyrobky, které zalistuji, maji
Uspéch. Sleduji trendy a novinky a padle toho si také
hlidam sv(j segment.

Z&P: Existuje néjaky produkt, kterému jste zpo-
éatku nedivéfoval, ale nakonec se ukazal jako
lispésny?

D. K.: U kaZdého nové zalistovaného vyrobku se
drzim radéji pfi zemi, a pak jsem pfijemné pfekva-
peny. Pfijemné mé prekvapily cukrovinky znacky
Juicce Gummee, kterym jsem moc ned(véfoval, ale
prodeje jsou zatim zajimavé. Cemu jsem neddvéro-
val vibec, bylo nase pivo Kousek. Nyni nejenze chut-
né mné, ale prodeje dokazuji, Ze chutna stale vice
lidem.

Z&P: Podle jakych kritérii vlastné vyrobek pro
zalistovani vybirate? Miize néjakou roli pfi jeho
vybéru hrat osobni sympatie?

D. K.: Kritérii je vice, nehledé na to, Ze zalistovani
schvaluje jesté nase komise, takZe jsem od osob-
nich sympatii viceméné upustil. Co se libi a chutna
mné, se ne vZdy libi a chutna nasi komisi, popfipa-
dé zakazniklm.

Z&P: Ktera data z trhu jsou pro vase rozhodnuti
relevantni?
D. K.: Pfedevsim vyuZivam nase dobfe zpracovana
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Z&P: Co je pfi praci nakupciho nejvic stre-
sujici?

D. K.: ZaleZi na pfistupu; kazda pracovni
pozice ma sva specifika. Pro mé je stresuji-
ci ofekavani prodejl nové zalistovanych
vyrobka.

Z&P: Jaké vlastnosti musi mit nakupéi,
aby v této profesi obstal?

D. K.: Pokud to mam posoudit podle sebe,
mél by byt cilevédomy a bojovat za nejlepsi
nakupni ceny. To zhamena mit dobré vyjed-
navaci schopnosti a zaroven umét udrZovat
profesionalni a pratelské obchodni vztahy.

Z&P: Jak se piipravujete na jednani
s dodavateli?

D. K.: ZaleZi na pfedmétu jednani; na béz-
nou obchodni schlzku si nachystam
potfebna data, plan nasich promoénich
akci a pfipadné informace z trhu.

Z&P: Co je nejnepfijemnéjsiho na situaci, kdy je
zapotrebi zménit sortiment?

D. K.: Asi jako kazdy ¢lovék, ani ja nemam rad nepfi-
jemné véci, nicméné vylistovani nékterych polozek
se bohuZel nevyhnu. Nepfijemné je oznadmit to doda-
vateli a doprodat zasoby. O to vic mé to mrzi, pokud
se jedna o dodavatele, s nimz dobfe vychazim.

Z&P: Jak éasto jste v kontaktu se spotrebiteli,
ktefi vase produkty nakupuji?

D. K.: V podstaté témér kazdy den, at uZ prostred-
nictvim nasich obchodnich zastupcl nebo vedou-
cich nasich marketd, a samoziejmé i kazdodennim
nakupovanim v obchodé.

Z&P: Jak vam pfi praci pomaha c¢asopis .

ZboZi&Prodej?
D. K.: Rad jej vyuzivam jako zdroj informaci.

Z&P: Jak vas vase profese ovliviuje v soukromi?
A jak relaxujete?

D. K.: Prace je moje nemoc i v osobnim Zivoté: sle-
duji kogiky lidi nejen v nasich prodejnach, monitoru-
ji akéni nabidky konkurence, a délam to i na dovo-
lené. Relaxuji sportem, v 1été na kole, v zimé na
snowboardu.

Z&P: Co by vam musela nabidnout konkurence,
abyste byl ochoten uvaZovat, Ze k ni pfejdete?

D. K.: Kdyby mi nabidli, Ze miZu v kancelafi koufit...
Ne, to byl jen pokus o vtip. AktuéIné bych neménil,
protozZe jsem v Qantu spokojeny.

Z&P: Co vas posledni dobou nejvic pobavilo?
D. K.: Bavim se v podstaté kazdy den naladami, pfe-
feky a vyroky koleg(.

Z&P: Kdybyste znovu chodil na zakladni Skolu
a mél se rozhodnout pro néjaké povolani, které by
to bylo?

D. K.: Jsem rad tim, ¢im jsem, a rad délam to, co
délam.

Pavel Neumann

interni data a pozorné monitoruji i konkurenéni pro-
moce a déni na trhu. »1 REAGUJTE NA pavel.neumann@atoz.cz

Marek Pavel

Z MAKRA DO PENNY

V ramci posileni nakupniho tymu
nastoupil Marek Pavel v cervnu na
pozici nakupéiho piva a alkoholickych
napojl v Penny Marketu. Cilem organizacni zmény
nakupniho oddéleni Penny je podpora rozvoje pozice
lidra trhu v prodeji piva a fokus na rozvijeni kategorie
alkoholickych népoju. Marek Pavel plisobil poslednich
osm let ve spoleénosti Makro Cash & Carry CR.

Laszlé Florian
Viadimir Mikel
PROVOZNI
JEDNATEL

Z MADARSKA

LaszI6 Florian, ktery zodpovida za provozni vedeni spo-
le€nosti Rossmann v Madarsku, je od 1. éervence také
nové odpovédny za oddéleni provozu, nakupu, marke-
tingu, expanze a logistiky v Ceské republice. V maloob-
chodé se pohybuje jiZ 18 let, z toho tfi roky ve firme
Rossmann. Viadimir Mikel zistava nadale zodpovédny
za oddéleni financi, IT, HR a revize.

Ldszlo Floridan

Petr Leden

Alexander Chlumecky
Harald Aichberger
Sebastian Koziara

0d ¢ervna je u spolecnaosti Deich-
mann-Obuv na pozici vedouciho oddéleni expanze pro
CR a SR éinny Petr Leden. Jeho pFedchiidce Alexander
Chlumecky odeSel do firmy C&A, kde je podporou
Haraldovi Aichbergerovi, jenZ zastava pozici head of
expansion and real estate pro stfedni a vychodni
Evropu. Jeho pfedchidce Sebastian Koziara od cer-
vence pracuje jako senior expansion and real estate
manager - North Eastern Europe spolecénosti LPP.

Sebastian Koziara

Logan Smith
CIO PRO P3

PointPark Properties (P3), vlastnik,
developer a spravce pramyslovych
nemovitosti, jnenoval Logana Smithe |
na pozici chief investment officer. Bude se podilet na
realizovani plant obchodniho ristu firmy na evropské
trovni. Do P3 nastoupil po odchodu ze spolecnosti
Prologis, v niz zastaval funkci head of European
Acquisitions & Dispositions.

Magdaléna Drsova

NOVA CLENKA TYMU

Developerskou spoleénost HB Reavis posilila koncem

tervna Magdaléna Drsova. Je zodpovedna za marke-
ting a PR v&ech projektt firmy v Ceskeé republice, mezi
néZ patfi planovana obchodni centra Aupark v Brné
a Hradci Kralové &i projekt Multimodainiho logistického
centra v Ostravé-Mosnové. Dfive plsobita jako marke-
tingova manazerka spolegnosti H&M a PR a marketin-
gova manazZerka Avon Cosmetics.
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